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Annotatsiya. Magolada xitoy, rus va o‘zbek tillarida ishontirish hamda suggestiv ta’sir nutq
aktlarini farqlashning operatsional modeli ishlab chiqilib, u giyosiy so ‘rovnoma tuzilishiga tatbiq etiladi.
Tadgiqgotning dolzarbligi shundaki, giyosiy pragmatikada mazkur ikki ta’sir turi ko ‘pincha umumiy
“nutqiy ta’sir” doirasida yoritiladi; bu esa illokutsion chegaralarning xiralashishiga va empirik
vositalarning zaiflashishiga olib keladi. Ishning magsadi argumentatsiya va kognitiv ishlov berishga
tayanuvchi ishontirishni emotsional bosim, tekshiruv imkonining kamayishi va tezkor bo ‘ysunishga
yo ‘naltirilgan suggestiv singdirishdan ajratishga imkon beradigan barqaror mezonlarni aniqlashdan
iborat.

Kalit so‘zlar: nutq akti, ishontirish, suggestiv ta’sir, pragmatika, nutqiy ta’sir, qiyosiy tilshunoslik,
so ‘rovnoma tuzish.

Annomayun. B cmamve npednazcaemcsi MOOeNb pA3CPAHUYEHUS PeyuesblX aKmos Y0edcOeHus u
BHYULEHUSL 8 KUMAUCKOM, PYCCKOM U Y30€KCKOM S3bIKAX U PACKPbIBAEMCsl, KAKUM 00paA3oM 9ma Mooeib
Modcem Oblmb NPeooPA308ana 6 CONOCMABUMbIU ONPOCHUK. AKMYAIbHOCMb UCCIe008aAHUS 00YCII061eHA
mem, Ymo 8 KOHMPACMUBHOU NPASMAMuKe OaHHble MUnbl Pe1eso20 8030eUCmBUs HePeOKO ONUCLLEAIOMCS
BHYMPU 00OHO20 WUPOKO20 KIACCA GIUSHUS, BCIe0CmBUe Ye20 CIUPAIOMCsL UX UIOKYMUGHbIEe 2PAHUYbL U
CHUDICAEMCSL  MOYHOCMb  dIMnupudeckol gukcayuu. ILlenv pabomel 3aknouaemcss 6 GblsGIeHUU
VCMOUYUBbIX Kpumepues, NO360A0OWUX Omoeaums yoedcoenue, onuparoweecs Ha apeymeHmayuio u
KOZHUMUBHYIO Nepepabomky, Om GHYUEHUsL, OPUECHMUPOBAHHO20 HA IMOYUOHATbHOE OdBIeHUe, PEOYKYUIO
NPOBEPKU U YCKOPEHHOe co2lacue aopecama.

Kntouesvie cnoea: peuesoii axm, yoOexcoeHue, GHyuleHue, nNpazmMamuxa, peuegoe Go3oelicmaue,
COnocmasumenbHoe s13bIK03HAaAHUe, ONPOCHUK.

Abstract. The article proposes a model for distinguishing the speech acts of persuasion and
suggestion in Chinese, Russian, and Uzbek and transforms this model into a comparative questionnaire
design. The relevance of the study is determined by the fact that in contrastive pragmatics these two
modes of verbal influence are often described within one broad category of impact, which blurs
illocutionary boundaries and weakens empirical tools. The aim of the study is to identify stable criteria
that make it possible to separate persuasive influence, grounded in argumentation and cognitive
processing, from suggestive influence, oriented toward emotional pressure, reduced verification, and
accelerated compliance.

Keywords: speech act, persuasion, suggestion, pragmatics, verbal influence, comparative
linguistics, questionnaire design.

Kirish. Ishontirish va taklif o'rtasidagi farq zamonaviy tilshunoslikda dolzarb masala
bo'lib golmoqgda. Bir gator tadgigotlar ikkala hodisani ham nutq ta'sirining juda keng
toifasiga kiritadi. Bu agregatsiya, umumiy sharhlar uchun qulay bo'lsa-da, amaliy
tadgigotlarda metodologik yo'qotishlarga olib keladi. Shu bilan birga, zamonaviy ingliz tili
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an‘analarida ishontirish ma'lum darajada erkinlikni saglab qolgan holda, gabul
qiluvchining ruhiy holatiga magsadli kommunikativ ta'sir sifatida belgilanadi (Druckman,
Lupia, 2021, 3-bet). Bizning fikrimizcha, bu xususiyat xitoy, rus va o'zbek materiallarini
qgiyosiy o'rganish uchun aynigsa muhimdir.

Nutq ta'siri bo'yicha tadgiqotlar ishontirish va taklif o'zlarining ichki mexanizmlarida
bir-biriga mos kelmasligini juda to'g'ri ta'kidlaydi. Masalan, N.A. Chernyavskaya va O.A.
Usacheva va boshgalar ishontirish argumentlar orgali amalga oshiriladigan ta'sir, taklif esa
bahssiz ta'sir ekanligini yozadilar (Chernyavskaya, Usacheva, 2024, 7-bet). Ushbu
formula, juda ixcham ko'rinsa-da, metodologik jihatdan gimmatli vektorni belgilaydi:
farglash gabul giluvchining kerakli garorga kelishining aniq jarayoniga asoslanishi kerak -
asoslash orgali yoki tangidiy nazoratni kamaytirish orgali.

Ushbu maqgolaning magsadi xitoy, rus va o'zbek tillarida ishontirish va taklif gilish
nutq harakatlarini farglash mezonlarini taklif gilish va bu mezonlar giyosiy so'rovnomaga
ganday tarjima gilinishini o'rganishdir.

Materiallar va usullar. O'quv materiali nutq harakatlari nazariyasi, pragmatika,
nutq ta'siri va madaniyatlararo pragmatika bo'yicha nazariy ishlar to'plamidan, shuningdek,
har bir vaziyatning ikkita versiyasiga ega bo'lgan yozma DCT so'rovhomasi uchun
mo'ljallangan o'n ikkita kommunikativ vaziyatlarning mualliflik sinov matritsasidan
iborat: argumentativ va suggestiv.

Natijalar va muhokama. Ishontirish va taklifni farglashning birinchi mezoni
argumentativ chuqurlik bilan bog'lig. Ishontirish gabul giluvchiga garor gabul gilish uchun
asosni ko'rsatishga garatilgan: sabablar, ogibatlar, xavflar, foydalar, dalillar, o'xshatishlar,
tajriba yoki normalar. Taklif umuman asos keltirmaydi yoki uni hissiy jihatdan yuklangan
o'rinbosar bilan almashtiradi: "aks holda juda kech bo'ladi”, "siz qilishingiz kerak",
"hamma buni giladi”, "men yaxshiroq bilaman”. Shunga asoslanib, zamonaviy ingliz
tilidagi an'anada ishontirish harakati uchta mumkin bo'lgan o'zgarish turi bilan bog'liq -
e'tigodni gayta ko'rib chigish, munosabatni o'zgartirish yoki harakat yo'nalishini gabul
gilish (Anand va boshqgalar, 2011, 1-bet).

Ishontirish va taklifni farglash mezoni sifatida gabul giluvchining
avtonomiyasining saqlanib qolish darajasi shuni ko'rsatadiki, hatto gat'iyatli bo'lsa ham,
ishontirish gabul giluvchiga tanlash imkoniyatini qoldiradi, taklif esa bu makonni
toraytirishga yoki taglid gilishga intiladi.

Ishontirish va taklifni farglash mezoni sifatida tasdiglash usuli ishontirish gayta
ko'rib chiqgish, aniglashtirish, savol berish, qarshi argument qo'yish va qarorni
kechiktirishga ochiq ekanligiga asoslanadi, taklif esa deyarli har doim idrok va harakat
o'rtasidagi vaqt oralig'ini gisqartirishga intiladi.
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Kognitiv va affektiv kanallar o'rtasidagi munosabatlar. O'zbek pragmalingvistik
an'analarida bu farq ayniqgsa qgizigarli tarzda o'rganiladi. U.B. Usmonovaning dissertatsiya
tadgiqgotida nutq magsadga erishish uchun, xususan, imperativ, ishontirish va moyillikka
undash (imperativ, ishonish va moyillik uyg'otish) dan foydalanishini ta'kidlaydi va
ishontirishni dalillar, talgin va yo'nalishga asoslangan nutgning demokratik asosi sifatida
belgilaydi (Usmonova, 2024, 108-bet). Bizning fikrimizcha, ushbu formula ishontirishni
umumiy bosim doirasidan olib tashlaydi va uni asoslash va tushuntirish bilan bog'laydi.

Shaklning kontekstual gayta talqini, shuningdek, ishontirish va taklif gilish nutq
harakatlarini farglash uchun mezonlardan biri bo'lib xizmat qilishi mumkin. Xitoy
materiallari, aynigsa, tashgi grammatik qobiq avtomatik ravishda haqgiqiy harakat bilan
mos kelmasligini aniq ko'rsatadi. 5K ffE ni o'rganish bir xil sirt shakli vaziyatga garab turli
xil illyuktiv harakatlarni ganday amalga oshirishi mumkinligini batafsil bayon giladi.
Masalan, "R] LA ] 5¢ _E RS ?" so'roq gapi rasman savol bo'lib, ma'lum bir kontekstda u
so'rov vazifasini bajaradi, boshga konstruksiyalar esa buyruq, tahdid, tanbeh yoki
rag'batlantirishni yashirishi mumkin (5K Jfig, 2022, %589-90711).

Aktning o'zining leksik-semantik yadrosi. Xitoy lingvistik dunyogarashi
ishontirish va taklifni farglashning ushbu mezoni uchun aynigsa muhim ma'lumotnoma
nugtasini taqdim etadi. "BB{EF va #1& 5" maqolasida zamonaviy tavsiflarda %} fe'lining
birinchi lug'aviy ma'nosi "Z & # % il A", ya'ni "ogilona asoslarga murojaat gilish orgali
kimnidir ishontirish" deb shakllantirilganligi ta'kidlangan (&F#%°F, #H&EEH, 2023,
#%510171). Shunday gilib, xitoy lingvistik ongi allagachon ishontirishni lug'at darajasida
argument bilan bog'laydi.

Anigroq bo'lish uchun biz quyidagi jadvalda xitoy, rus va o'zbek tillarida ishontirish

va taklif gilish nutqiy harakatlarini farglash mezonlarini taqdim etamiz.
1-Jadval. Xitoy, rus va o‘zbek tillarida ishontirish va taklif gilish nutq harakatlarini farglash

mezonlari
Mezon Ishontirish Taklif Mgrkerlgr ve |IIy_ustrats:|yaIar
misollari (rus / xitoy / 0'zbek)
Ruscha: hozir o‘tsak,
Aniq asoslash: Ardumentning vo'aliai tuzatadigan vaqt bo‘ladi
Argumentativ sabablar, ogibatlar, 2 Al 9.y ang xitoycha: lingininininininininini
: . yoki hissiy o'rinbosar L y
takomillashtirish xavflar, foydalar, g ) ozbekcha: hozir topshirsak,
. bilan almashtirilishi ; .
dalillar keyin ushlab golishga vaqt
goladi.
Ruscha: keyin muhokama
; Tanlov va talgin Tanlovni toraytiradi | gilinadi / garor gabul gilinadi...
Adresantning gl - i A . LA — :
avtonomiyasini saglash erkinligi l_Jchu_n joy yoki taglid qll_adl xitoycha: shingjang ? (odobli
goldiradi (soxta alternativa) || gap) o‘zbekcha: o‘zing bilasan,
lekin...
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Tekshirish usuli

Tekshirish,
kechiktirish, garshi
dalillarga ochiglik

"Idrok — harakat"
oralig'ini gisgartirishga
urinish

Ruscha: agar shubhangiz bo'lsa,
0'zingiz tekshirib ko'ring
xitoycha: chinginginini

Kognitiv va affektiv

Kognitiv ishlov
berishni rag'batlantiradi

Hissiy bosim va
tejashga garatilgan

Uzbek: o‘zing tekshirib ko‘r

kanal (tushuntirish +
S ol harakat
implikatsiya)

Zudlik va i . Ruscha: keling birga o'ylaymiz
kategoriyaviylik Yo'q yoki minimal e Rimaipgarnol, xitoycha: hangini. .. (ratsional
2 aks holda...) " gy

belgilari yaxshiroq")

Vakolatga murojaat /
hissiy faollashtirish

Minimal yoki yo'q

Kuchli (hokimiyat,
"hamma buni giladi”,
tahdid, aybdorlik)

Uzbek: yaxshisi shunday
gilamiz

Leksik-semantik yadro

"Sabab/sabab" bilan

"Bosim/tezlashtirilgan
muvofiglik™ bilan

Ruscha: Hozirog imzo qo'ying,
aks holda muammolar bo'ladi

bog'liglik bog'liq

Yugoridagi mezonlarga asoslanib, biz quyidagi so'rovnoma dizaynini taklif gilamiz.
O'n ikkita vaziyatning har biri ishtirokchilarni, ularning holatini, magsadini va aloga
kanalini aniglaydigan gisgacha kontekst sifatida tagdim etiladi. Kontekstga muvofiq,
respondentdan magsadlariga erishishga yordam beradigan javob yozish so'raladi.

Biz buni bir nechta model vaziyatlar yordamida namoyish etamiz. Teng magomli
professional o'zaro ta'sir sharoitida ruscha ishontirish javobi quyidagicha shakllantirilishi
mumkin: "Keling, hisobotni bugun tagdim etamiz: agar uni hozir taqdim etsak, sharhlarni
tuzatishga vaqtimiz bo'ladi.” Bu holda, garor sabab-ogibat munosabati va umumiy
nazoratni saglab qolish bilan rag'batlantiriladi. "Hozir imzolang, aks holda keyin
barchamizda muammolar bo'ladi" degan taklif varianti urg'uni argumentdan bosimga
jamoaviy tahdid orgali o'tkazadi. Xitoy materiallarida shunga o'xshash juftlik quyidagicha
ko'rinishi ~ mumkin: «FAIIF S RAT, IAERZIEREE, WEED»
«PROAED B2S, ASRH T iR @YR 7 57». Birinchi holda, argument prognozlash va
xavfni kamaytirish orgali tuziladi; ikkinchidan, toifalilik, shoshilinchlik va mas'uliyatni
shaxsiylashtirish orqali. O‘zbekcha versiyada farqlanish o‘xshash tarzda namoyon bo‘ladi:
“Bugun yuborsak yaxshi bo‘ladi: hozir topshirsak, keyin qo‘yish vaqt qoladi” / “Hozir
imzolab yuboring, bo‘lmasa keyin hamma qiynaladi.” Shunday qilib, tagqoslash pragmatik
konturlarning takrorlanishiga asoslanadi.

Xulosa. Shunday qilib, ishontirish va taklifni nutq ta'sirining bir xil bo'Imagan
toifasida chalkashtirib yubormaslik kerak, chunki ular manzilli ishlov berish turi,
tekshirish usuli, argumentatsiya xarakteri va qabul giluvchining erkinligini saqglash
darajasida farqlanadi. Xitoy, rus va o‘zbek tillarini qiyosiy o‘rganish uchun
boshqgariladigan kommunikativ shart-sharoitlar solishtiriladigan stsenariy-pragmatik
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yondashuv eng samarali hisoblanadi. DCT tipidagi yozma so'rovnoma, ma'lum
cheklovlarga garamay, agar vaziyatlar juftlikda tuzilgan va aniq parametrlar to'plamiga
muvofig kodlangan bo'lsa, pragmatik afzalliklarni aniglash uchun etarli vositadir.
Magolada taklif gilingan matritsa ishontirish va taklif o'rtasidagi nazariy fargni operatsion
tekislikka aylantirishga va shu bilan keyingi dissertatsiya tadgigoti uchun empirik
ishonchli asos yaratishga imkon beradi.
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